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№６通算1652号 2026年8月21日(金)
♪Rotary Songs 奉仕の理想  

 

あゲストビジター紹介あ  副会長 石田道彦 

なし 

 

あ会 長 挨 拶あ     会 長  大谷裕也 

第 67 回静岡県吹奏楽コンクールに娘が出場し、東部大

会で金賞、県大会で銀賞を受賞しました。大会前には朝

日新聞にも取り上げていただき、子どもたちの努力と周

囲の支えの大切さを実感しました。卓話では、災害支援

の意義にも触れ、熊本地震への支援金について会員の皆

様に協力をお願いしました。 

 

あ出 席 報 告 a                

欠席者：※堀水東志夫、※外木規之、近藤憲司、  

遠藤克彦、渡邊奈津実、石川俊洋 

 

あ本日のお祝いスマイル  親睦委員会 加藤康雄 

☆記念日 

会員誕生日 渡邊広毅 Ｓ59年8月4日 

夫人誕生日 渡邊和代   8月２６日広毅夫人 

  

☆スマイル 

〇お盆・・ブツディズムシーズン終了。昨年と変わらず 

儀式が出来たことに感謝。       貫名英舜君 

〇久しぶりです。            若林眞治君        

〇妻の誕生日にお祝い有難う。      片岡博昌君 

〇娘の部活の出来事が朝日新聞の記事に載りました、お   

配りしますので読んで下さい。     大谷裕也君 

 

あ幹 事 報 告  本年度第7回 通算1653回 

 幹事 石田道彦 

本日のプログラム：納涼例会 担当：親睦委員会 

次回以降の例会プログラム 

9月 4日(金) クラブ協議会 IMについての協議 

      講師候補の紹介 担当：IM実行委員会  

9月11日(金) 外部卓話  担当：IT広報イメージ 

9月18日(金) お月見例会 担当：親睦委員会   

9月25日(金) 休 会  (敬老の日) 

10月2日(金) クラブ協議会 IMについての協議 

担当：IM実行委員会 

来信のお知らせ 

◇ガバナー事務所 

RID２７２０より井戸掘削・ボーリング業者ご紹介

の依頼 

令和8年熊本地震で被災した八代市は11万人のう

ち4万人ほどが井戸水に依存しており、現在４００

０世帯以上が井戸の復旧が困難な状況にあります。

ロータリアンの井戸掘削・ボーリング業者の情報を

提供していただきたい 

 

週報来信 

◇沼津西RC・沼津柿田川RC …次週回覧 

 会員
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19 17 13 ４ 0 76.5％ 

例会場 富嶽温泉  花の湯       例会日 毎週金曜日 月の最終週は夜間  
事務所 〒418-0003   静岡県富士宮市ひばりが丘８０５ 富嶽温泉 花の湯内  公式ＨＰ http://fujinomiya-west-rc.com/ 
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大谷 裕也 会長 



 

あ本日のプログラム     クラブ協議会 

会員増強計画の発表  担当：会員増強委員会 

去る、８月 8日 静岡市内で 2620 地区 会員増強

セミナーが開催されました。 

今回の卓話講師は、山形北ロータリークラブで、

2023～2024 年度の RI2800 地区のパストガバナーでも

ある 弁護士の『伊藤三之』氏でありました。 

お酒好きが高じて 日本ソムリエ協会のワインエ

キスパート（飲食店ではソムリエ）と、ウイスキー

文化研究所のウイスキープロフェッショナルの資格

を有する 

 

ロータリーの理念に関する シンプルな理解 

1900年代（最初の100年）は、 

・「奉仕の理念」  世の為人の為に立つことをすれ

ば自分の人生を豊かにできる 

・「ロータリーの目的」  意義のある事業とは人生 

・「ロータリーの公式標語」 超我の奉仕・最もよく

奉仕する者は、最も多く報いられる 

・「四つのテスト」  真実かどうか・みんなに公平

か・好意と友情を深めるか・みんなのためになるか

どうか これらがロータリーの基本理念であったが、 

2000 年代に入りロータリーの基本理念 親睦や、奉

仕それに加えてリーダーシップや、多様性、高潔性

などが求められ、セミナー等横文字の名前が増えて

ベテランの会員はそれだけでストレスを感じてしま

う、会員増強の前に辞めてしまう会員を引き留める

いわゆる 3k 「来て、食って、帰る」を無くすため

に 参加者の積極的なかかわりを持てるための事業

の展開、クラブが活性化することにより会員満足度

がアップする。 

会員増強のポイント  どうやって売るか、よりも

何を売るか ロータリーのここが素晴らしいを売る 

退会防止のポイント  ストレスの無いロータリー

を目指す。 

等の内容での講演で、それこそストレスなく聴講し

ました。 

そのあと小グループで描くクラブのお話をお聞きし

ましたが、ほとんどのクラブは、会員減少が目立っ

ているそうで、若い会員の獲得もままならないよう

です。 

やはり活気があり、明るいクラブづくりが増強には

大事かと感じます、地区内でも会員数が増えている

クラブは、対外的な事業をしているクラブでした、

花づくりや、地域を巻き込んだ清掃活動などどこの

街でもできる奉仕活動が根本にあり、やはりそこで

「何をアピールするか」が大切ではないでしょうか。 

昨年の増強セミナーで磐田 RC の紹介があった会員紹

介の一覧と、インヴィテーションカードの活用して

いるクラブも出てきました。 

西クラブも、一年越しでやっと base ができましたの

で本日紹介させていただきます。 

インヴィテーションカードは、もう少し高級な紙で

印刷したいと思います。 

会員紹介カードも、昨年と同じものですがご活用し

ていただきたいと思います。 

 

 

グループ別話し合いの様子 

 

 

会員誕生日 渡邊広毅君 


